
Wir verstärken unser Vertriebsteam in Deutschland für die Design-Leuchtenmarke Wever & Ducré und 
suchen ab sofort Sie. Ja Sie, als Verstärkung für das Vertriebsgebiet Leipzig, Sachsen und Thüringen. 
Die Marke Wever & Ducré steht für trendige Designleuchten aus Belgien und ist Teil der internationalen 
XALGruppe mit 1300 MitarbeiterInnen und 30 internationalen Standorten.

Unsere Büroräumlichkeiten stehen Ihnen in Leipzig zur Verfügung. Dies ist Ihre Chance eine Karriere 
im Vertrieb bei einem innovativen High-End Leuchtenhersteller zu starten.

Leipzig/Sachsen/Thüringen

WEVER & DUCRÉ
L IGHT ING

PROJECT UND SALES MANAGER (M/W/D)

WE WANT YOU

YOUR CHALLENGE

  Sie akquirieren und betreuen Neukunden sowie 
bestehende Kunden in Ihrem Vertriebsgebiet und beraten 
sie zu unserem Produktportfolio und 
Beleuchtungslösungen.

  Sie sind Ansprechpartner für unsere Kunden 
(insbes. Architekten, Lichtplaner, Elektroplaner) zu 
technischen und kaufmännischen Fragen.

  Sie haben die Projekt- und Umsatzverantwortung von 
der Planung, Angebotserstellung und Auftragsverhandlung 
bis hin zur Übergabe.

  Sie betreuen die Baustellen vor Ort 
(Teilnahme an Baubesprechungen, Koordination mit der 
ausführenden Firma).

WANT TO KNOW MORE ABOUT OUR COMPANY?

Take a look at weverducre.com.

Wever & Ducré GmbH
z. H Herrn Holger Bruns | holger.bruns@weverducre.com

We are looking forward to receive your application.

YOUR TALENT

  Sie haben bereits Erfahrung im Vertrieb?
  Sie zeichnen sich durch Ihr gutes technisches 

Verständnis aus?
  Sie bringen Interesse für Lichttechnik und ein 

gutes Gespür für Design mit?
  Sie haben keine Scheu, mit dem Headquarter in 

Belgien auch auf Englisch zu kommunizieren?
  Sie sind eine kommunikative Vertriebspersönlichkeit 

mit charmantem Auftreten und Begeisterung 
für den Verkauf?

  Und last but not least: Sie sind ein engagierter 
Teamplayer mit genauer Arbeitsweise?

  Dann sind Sie genau der/die Richtige für diesen Job!

WHAT WE OFFER

Wir bieten Ihnen einen herausfordernden, spannenden 
Aufgabenbereich, ausgelegt auf eine langfristige 
Zusammenarbeit. 
Mit einem tollen Produktportfolio 
in einem erfolgreichen internationalen Unternehmen.


